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Business angels
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Meet the Leaders, onde investido-
res ¢ business angels dos mercados
espanh
FEUNIFAM COm empresas, start-ups,
para abordarem estratégias para

, angolano e alemao se

esses mercados,

Entre a produgio e o consumo.
desperdiga-se 24%, diz-se no pai-
nel sobre o agroalimentar, em que
se referem as novas rendéncias ali-
mentares que sio ditadas pelos
consumidores e as politicas pabli-
cas. Sublinha-se a necessidade de
propasito, sustentabilidade, a pre-
terencia do consumo local, a bai-
xa do consumo de carne, a pega-
da ecolégica ¢ 2 produgio custo-
mizada aos clientes, 0 impacto da
hgmlizagio como o big data,a m-
ihicial ranto na pro-

no consumo nr;JuljJ'
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curos, mas 11,3% do que em
2017, segundn 3 Associagio dos
Industriais Meg]
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1205 € Afins de Porrugal.

Ponto de encontro
para exportar mais

Certames em que se faz o encontro entre

as empresas portuguesas e os clientes internacionais
sao importantes para a economia portuguesa

e o crescimento das exportacoes.

“Porrugal € um pais com um mer-

cado mrerno pequeno e aberto ao

EXTETION, €M qUE O CTEescimento £co-

nomico vern fundamentalmente das

exportagoes”, diz Vitor Fernandes,

vice-presidente do Novo Banco. Por

1550, “certames como este ajudam a

lazer 0 encontro entre 45 empresas

portuguesas e os clientes intemacio-

Nais, sio Importantes par a econo-

Mia portuguesa e o crescimento das

exportagies”. Tudo o que fomenre

3 aproximagio entre Empresas cs-

rangeiras e fornecedoras portugue-
535 € ImporTance.

“5e a3 exportagies sio boas para as
EMpresas portuguesas, sio mbem
boas para o Novo Banco”, afirma
Vitor Fernandes., Acrescenta que e
0 banco que, em [ermos percen-
Tuas mas NELOCIO TEM COM Empre-
85, a0 contrano dos nossos ponce
PA1s concorrentes que sio bancos
mas virados para os parmiculares”.
Por 1550 est presente para ajudar a
dinamuzar o negdeio das empresas
10 mercado internacional, Os cin-
ttPrincipais destinos das exporra-
ITURUESAS, (U representam
‘e sofrem de perturhagies como
A Buerra comercial dos EUA coma
Ching, a¢ atnhulaghes de Espanha,
5 coletes amarelos de Franga, o fim
do reinado Merkel na Alemanha, e
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o Brexit no Remno Unido. Fleumd-
tico, Vitor Fernandes comenrou que
“consideramos sempre os proxi-
mos anos como os mals dificeis,
POCQUE 05 OULTOS [ PASSAFAM ¢ e5-
Eamos sempre ansiosos pelo fururo,
A economia mundial i passou por
fnses boas, mds, assim-assim, mas o
médio prazo tem sempre erescido.”

Concentragio na Europa

Adianta que nio ha estimativas
de recessio em nenhum destes mer-
cados, por isso, o que pade aconte-
cer "€ menos crescimento”, “As in-
definighes que EXISFEm Ao ComErao
inmernacional péem incertéza no
mundo dos negocios ¢ a incerteza &
ma para os investimentos.” Se os fe-
nomenos de incerteza se vierem a
confirmar, “podemos ter um perio-
do menos positvo do que dvemos
até aqui™. Em qualquer circunstin-
Cia, & IMPOrTante uma empresa nio
estar dependente de um so cliente,
por iS50, “ 1A EMPresa (Ao deve -
tar dependente de um mercado por-
que qualguer problema nesse mer-
cado vai reflenr-se ni empresa, ou
seja, @ diversificagiio de mercados é
fundamental™.

“Temos UM COMERcio interna-
aonal mufm concentrado na Euro-
pa, que nao deve ser descurado por-
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Uma empresa nao deve estar
dependente de um mercado
porque qualquer prablema
nessa mercado vai refletir-se
na empresa, ou seja,

a diversificacao do mercados
¢ fundamental.
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que € um mercado narural em que
nio exaste nsco cambial, mas diver-
sibcamos ponco para paises de ou-
tras geografias como a Asia, as Amé-
ricas, Africa, Médio Oriente, em que
€ PreVeem crescmentus mais eleva-
dos mas nio sao destinos par exce-
lincia das exportagies pomigoesos”

“0 qoe 05 NAMETEs NOS MOs-
[ram € que as empresas exportadi-
ras 530 normalmente empresas com
melhar performance linancema e
mais capitalizadas, Como expor-
T, ESTAO SUEILS & WIT COnCOrTer -
cia mals forte ¢, portanto, ém de s
apetrechar para concorrer em mer-
cados mans sofsticados™, explica Vi-
ror Fernandes.

Transformar Po
num grande
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co e a AICEP organizam o Portu
gal Exportador desde 2003, guan-
do as exportagdes se abeicaviam
dos 27% do PIB, e hoje estio nos
44 %, c com um PIB superiog diz
que, “sendu g mregragio nas ex-
portaghes multo importante, fmn-
to em produto, mio de obra e rec-
nologia, quanto mais empresas
POMURIEsIs AVErMOs vocaciona-
das para a inrernacionalizagao e
para as exportag des, methor™.

Sublinha que os pequenos ¢
médios empresdnis rém um gran-
de “conmmbuto para o valor acres
cenmdo muito elevado, o que si-
gnifica que sio formes criadores de
postos de rrabalho™.

Jorze Rocha de= Maros referiu-
sse aimda aos vanos desafios que
a5 EMPIEsas €4 econumia puimi-
guesa tem pel frente. “Hoje esci-
mos quase em pleno emprego, mas
cemes um desafio para vencer que
¢ eriar condigDes para arrair mio
de obra qualthicada, que cnda ver
& mamr, mas tem de aumentar”,
disse. Alem disso, “temos um pri-
blema que € a carénem de capitais,
puor isso temos de criar instrumen-
fos para atrair parceims nyestdo:
res que £nm o seu capital possam
ajudar 2 alavancar todu este pro-

£ - .
Corea G 755 s erp e g o Elesyeia
0 ideal seria 50%-50%", afirmou Jorge Rocha de '
da Fundagao AIP.
Mo Portugal Exportador deste
00,3 presenca de expusitores, s
calés temiticos, ¢ o8 varios semi-
narios foram de uma *grande ri- ‘
queza om fermos informanyos ‘
THTA O% CTNPFESAFIS € RESLHTE Por-
que o crhimvu do Portupal Expor-  yooo0 W
tador & crar condigoes At que o corancia |
pequenos & médios empresdnics  femos de
possam cada ver mais destnvolver  para atrs
as suas exportagoes”, disse Jorge  investido
Rocha de Matos, ainda o evento  capital p
fervilhava de pessoas. alavancar
O presidente da Fundagio ALR, NELSISK‘ pro
que juntamente cont o Novo Ban- privilegian
aslaticos.

Jeto. Nessc p
prvilegiamos
Em relags

mercados, &1
brar o pesa .
que represent

exportigies

duros & servg
carlos, 0 ide
afirmou focl
1o gue “o gr

formar o paks
presanisl no
OO umih Cap
espages das 2
Releriu aind
BECE NN

L




Zouna de Portugal

Ponto de enco ntro .- Exportador dedicada as | \q
_ Camaras de Comeércio.

ano

caf

para exportar mais

qu

c’e“}lan T 4 o Lo e e



L)

,
SRR AR,

.
1




